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CAMARAS - AGENCIAS - ENTIDADES EMPRESARIALES

Mas perspectiva.
Mas capacidad para
acompanar empresas.

IBC Market Atlas Institucional
Talleres, comparativas y diagndsticos

de internacionalizaciéon con datos Intelgencia para cruzar fronteras.
trazables y criterio profesional. St

Rozom,

Una herramienta del equipo IBC al %
servicio de las empresas de tu territorio. ‘ Q;

Productos y servicios
Mercados globales
Modalidades de acompafamiento

Solicita una demostracion institucional

ibcmarketatlas.com/es/instituciones/
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01 / EL SERVICIO

De la pregunta empresarial
al siguiente paso.

Atlas apoya una conversacion. El técnico mantiene la relacion con la empresa y revisa la
interpretacién antes de compartirla.

01 Talleres que se entienden

El mapa, las escenas y las comparativas ayudan a explicar mercados e indicadores ante
una audiencia. El QR facilita el contacto sin abrir el Atlas privado.

02 Diagnosticos con contexto

El perfil empresarial ordena qué vende la empresa, a quién y como. El analisis distingue
evidencia, hipétesis e informacion que falta contrastar.

03 Programas con entregables definidos

Se acuerdan colectivo, sesiones, informes y criterios de seguimiento. La evaluacion se
centra en actividad y utilidad, no en promesas de exportacion.

La informacién de cada programa, sus responsables y su seguimiento agregado se concretan en el proyecto. No se
ofrece un panel institucional ya terminado.

IBC Spain - Septiembre 2026 02 /06



INSTITUCIONAL

02 / LA EXPERIENCIA

Explorar. Comparar.
Preguntar mejor.

PAIN / ATLAS

Comparar

+Espafia  +Marruecos +Senegal  +Ghana +Nigeria |+ Céte divoire +Kenia  +Sudafrica

Indicador oe | Alemania ux | Meéxico vs| Estados Unidos

Quitar Quitar

?‘.?S,B usD %‘?S-B usD 3“(‘7.77 B USD

0‘2 o 0‘56 % 2,16 %

?9_..4,96'44 usD 1-5-3:8‘89.23 usD ?9:0.26,52 usb
e o
1‘3‘7‘811% 2“9_5 %

Z.LEI>4-B UsD 66302 mil M USD 3HSl B USD

f.jo.l‘.ﬁ mil M USD 7542 mil M USD ??3‘28 mil M USD

518,05 mil M USD 63,97 mil M USD 1,23B USD

Captura de ensayo del 7/9/2026. Cada dato conserva fuente, unidad y periodo; no es una consulta en tiempo real.

PRODUCTOS SERVICIOS

Comparar mercados no sustituye la Software, consultoria o formacion necesitan
validacién comercial. El producto, el preguntas propias. Las estadisticas
comprador y los requisitos de acceso aduaneras de mercancias no equivalen a
delimitan la siguiente investigacion. demanda de servicios.
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03 / ALCANCES PROPUESTOS

Tres niveles.
Una propuesta a medida.

01 Atlas Comercio

Comercio exterior, evolucion y comparativas. Enfoque territorial donde exista cobertura.
Talleres y consultas iniciales.

La cobertura depende de fuente, producto, territorio y periodo.

02 Comercio e Inversion

El alcance comercial mas inversion extranjera directa agregada y contexto econdmico,
logistico y de riesgo disponible.

La IDE agregada no identifica inversores ni proyectos concretos.

03  Atlas Inteligencia

Lo anterior mas diagnodstico guiado, analisis asistido e informes personalizados con
revision profesional.

La interpretacion no se convierte por si sola en un hecho verificado.

No son planes de activacion automatica. La propuesta confirma implantacion, capacidad, soporte, fuentes, licencias
y precio. Productos y servicios requieren un enfoque adecuado en cualquier nivel.
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04 / EDICION INSTITUCIONAL

Vuestro territorio.
Un alcance definido.

Podemos estudiar una edicion con identidad, sectores, preguntas y plantillas adaptados, sobre
una base de producto comun.

Servicio operado por IBC

IBC realiza talleres y diagnésticos con un alcance acordado.

Uso por vuestro equipo

Formacién inicial y condiciones de acceso, uso y soporte definidas.

Modalidad hibrida

Los técnicos atienden los casos habituales e IBC acompaiia sesiones o andlisis especializados.

ANTES DE IMPLANTAR
Acordar entorno, permisos, conservacién y devolucién de datos; revisar licencias de reutilizacion,

proveedores, integraciones y requisitos de la entidad. Las empresas beneficiarias no se
convierten automaticamente en contactos comerciales de IBC.

Estas adaptaciones se definen y verifican en cada proyecto. No se afirma disponer de una plataforma
multiinstitucién terminada ni de certificaciones no acreditadas.
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05 / SIGUIENTE PASO

Un piloto util.
Una decision con evidencia.

Empezamos por el servicio que queréis prestar, no por una lista de funciones. La demostracion
permite valorar el encaje antes de definir un piloto.

Definir el alcance

Objetivo, empresas participantes, técnicos, sesiones, entregables y responsabilidades.

Trabajar y revisar

Diagnésticos e informes con revisiéon profesional; dudas y limites identificados.

Evaluar la continuidad

Participacion, utilidad, tiempo de preparacion y proximos pasos. No se garantizan ventas ni exportaciones
en un plazo corto.

Solicita una demostracion institucional

ibcmarketatlas.com/es/instituciones/

navin@ibcspain.com
alejandro@ibcspain.com

Propuesta comercial orientativa, sujeta a alcance y contratacion. La solicitud no reserva una cita ni contrata un paquete.
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