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CÁMARAS · AGENCIAS · ENTIDADES EMPRESARIALES

Más perspectiva.
Más capacidad para
acompañar empresas.
IBC Market Atlas Institucional

Talleres, comparativas y diagnósticos
de internacionalización con datos
trazables y criterio profesional.

Una herramienta del equipo IBC al
servicio de las empresas de tu territorio.

Productos y servicios
Mercados globales
Modalidades de acompañamiento

Solicita una demostración institucional
ibcmarketatlas.com/es/instituciones/

https://ibcmarketatlas.com/es/instituciones/
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01 / EL SERVICIO

De la pregunta empresarial
al siguiente paso.
Atlas apoya una conversación. El técnico mantiene la relación con la empresa y revisa la
interpretación antes de compartirla.

01 Talleres que se entienden
El mapa, las escenas y las comparativas ayudan a explicar mercados e indicadores ante
una audiencia. El QR facilita el contacto sin abrir el Atlas privado.

02 Diagnósticos con contexto
El perfil empresarial ordena qué vende la empresa, a quién y cómo. El análisis distingue
evidencia, hipótesis e información que falta contrastar.

03 Programas con entregables definidos
Se acuerdan colectivo, sesiones, informes y criterios de seguimiento. La evaluación se
centra en actividad y utilidad, no en promesas de exportación.

La información de cada programa, sus responsables y su seguimiento agregado se concretan en el proyecto. No se
ofrece un panel institucional ya terminado.
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02 / LA EXPERIENCIA

Explorar. Comparar.
Preguntar mejor.

Captura de ensayo del 7/9/2026. Cada dato conserva fuente, unidad y período; no es una consulta en tiempo real.

PRODUCTOS

Comparar mercados no sustituye la
validación comercial. El producto, el
comprador y los requisitos de acceso
delimitan la siguiente investigación.

SERVICIOS

Software, consultoría o formación necesitan
preguntas propias. Las estadísticas
aduaneras de mercancías no equivalen a
demanda de servicios.
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03 / ALCANCES PROPUESTOS

Tres niveles.
Una propuesta a medida.

01 Atlas Comercio
Comercio exterior, evolución y comparativas. Enfoque territorial donde exista cobertura.
Talleres y consultas iniciales.

La cobertura depende de fuente, producto, territorio y período.

02 Comercio e Inversión
El alcance comercial más inversión extranjera directa agregada y contexto económico,
logístico y de riesgo disponible.

La IDE agregada no identifica inversores ni proyectos concretos.

03 Atlas Inteligencia
Lo anterior más diagnóstico guiado, análisis asistido e informes personalizados con
revisión profesional.

La interpretación no se convierte por sí sola en un hecho verificado.

No son planes de activación automática. La propuesta confirma implantación, capacidad, soporte, fuentes, licencias
y precio. Productos y servicios requieren un enfoque adecuado en cualquier nivel.
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04 / EDICIÓN INSTITUCIONAL

Vuestro territorio.
Un alcance definido.
Podemos estudiar una edición con identidad, sectores, preguntas y plantillas adaptados, sobre
una base de producto común.

Servicio operado por IBC
IBC realiza talleres y diagnósticos con un alcance acordado.

Uso por vuestro equipo
Formación inicial y condiciones de acceso, uso y soporte definidas.

Modalidad híbrida
Los técnicos atienden los casos habituales e IBC acompaña sesiones o análisis especializados.

ANTES DE IMPLANTAR

Acordar entorno, permisos, conservación y devolución de datos; revisar licencias de reutilización,
proveedores, integraciones y requisitos de la entidad. Las empresas beneficiarias no se
convierten automáticamente en contactos comerciales de IBC.

Estas adaptaciones se definen y verifican en cada proyecto. No se afirma disponer de una plataforma
multiinstitución terminada ni de certificaciones no acreditadas.
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05 / SIGUIENTE PASO

Un piloto útil.
Una decisión con evidencia.
Empezamos por el servicio que queréis prestar, no por una lista de funciones. La demostración
permite valorar el encaje antes de definir un piloto.

Definir el alcance
Objetivo, empresas participantes, técnicos, sesiones, entregables y responsabilidades.

Trabajar y revisar
Diagnósticos e informes con revisión profesional; dudas y límites identificados.

Evaluar la continuidad
Participación, utilidad, tiempo de preparación y próximos pasos. No se garantizan ventas ni exportaciones
en un plazo corto.

Solicita una demostración institucional
ibcmarketatlas.com/es/instituciones/

navin@ibcspain.com
alejandro@ibcspain.com

Propuesta comercial orientativa, sujeta a alcance y contratación. La solicitud no reserva una cita ni contrata un paquete.

https://ibcmarketatlas.com/es/instituciones/

